
为传承家乡文脉、讲述华新故

事，一群心怀热爱的华新少年主动

集结、逐光成长，历经系统集训、严

格面试、实地实战，华新镇“通达新

声代”青少年讲解员，阶段性学习圆

满收官。33名少年潜心苦练，最终

25名优秀少年脱颖而出，化身家乡

代言人，用清澈童声讲述专属华新

的故事。

勤学砺能 少年赛场绽放光彩

本次“通达新声代”讲解员集训

全程干货满满、收获满满。从讲解

专业知识、标准礼仪仪态，到展厅

动线熟悉、讲解话术打磨，同学们

全程认真专注、勤学善思，紧跟导

师节 奏 夯 实 基

础，利用课余时

间反复练习、打

磨细节，全力提

升讲解素养。

在培训综合

面试考核现场，

少年 们 自 信 登

场。大家沿着展

厅完 整 动 线 流

畅讲解，清晰表

述华新发展脉络，从容应答评委

提问，将日积月累的学习成果完

美展现。凭借扎实的功底、大方的

仪态，最终 25名同学顺利通过考

核，正式成为华新城市展厅预备

讲解员。

实战练兵 褪去青涩从容成长

成功通过考核后，25名预备讲

解员即刻开启展厅实战演练，沉浸

式积累实战经验。大家分组走进华

新城市展厅，立足真实场景开展讲

解练习。

在专业导师的悉心指导下，孩

子们逐一调整讲解语速、肢体语言，

互相点评、共同进步。从最初的紧张

羞涩、磕磕绊绊，到后来的落落大

方、流畅自如，少年们一步步褪去青

涩胆怯。这场实战历练，不仅让孩子

们练就了过硬的讲解本领，更让他

们深度了解了家乡的发展变迁，在

心底厚植家国情怀，收获满满的成

长与自信。

暑期重磅预告

相约展厅 共听新故事

六月蓄力成长，七月惊艳启幕！

经过阶段性集训与实战打磨，7至 8

月暑期专属展厅系列活动正式上

线！“新声代亲子探展厅”主题活动

即将暖心开启，活动将持续 6周，每

场招募25组亲子家庭，邀请大小朋

友一同走进城市展厅，聆听童声讲

解、解锁华新发展密码，亲手绘制专

属华新的文化衫，参与现场打卡集

章，还能兑换精美礼品！活动报名详

情敬请关注“通达华新”公众号后续

推送。

这个夏天，不妨放下忙碌，奔

赴这场家乡之约，跟随小小讲解

员的脚步，读懂华新的发展变迁，

解锁趣味满满的亲子时光。
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乡村振兴的沃土之上，越来

越多高学历、跨界型人才跳出传

统认知，玩转新农业、闯出新赛

道。陈鹏，兰友圈里大家都亲切地

叫他“陈十三”，便是其中一位追

梦人。他跨越多重行业壁垒，坚守

自主育种初心，以热爱为种，在方

寸兰草间绽放创业新光彩，书写

了新时代创新创业的精彩答卷。

弃医跨界

医药科创人邂逅兰花新机遇

不同于传统新农人，陈十三

的创业之路自带跨界底色与科研

思维。毕业于临床医学专业的他，

深耕医药行业多年，专注医药产

品销售运营领域。2015年，正值

国内传统行业全面线上化、数字

化转型的关键之年，他主动转型

信息化医药赛道，带领团队自主

研发、搭建医药信息化平台。正如

他所言：“卖过药，敲过代码。”两

段跨界积淀，为他日后精准洞察

产业发展、深耕育种新赛道埋下

了坚实伏笔。

“我从小就爱养花，养了三十

年，兰花是我心底最执着的热爱。”

自幼酷爱养花的陈十三，对花卉植

物始终怀揣着纯粹的热爱。2018

年，心系家乡的他在山西打造了一

家综合性农场，开展种植、养殖，并

搭建专业标准化组培室。农业培育

的过程中，藏在他心底多年的兰花

情怀被彻底唤醒，儿时的热爱也悄

然化作创业的初心。

依托多年养花积淀的认知，

结合深度行业调研，他精准洞察

到国内兰花产业的巨大潜力，整

个行业拥有近 60亿元的市场规

模，其中原生兰花细分赛道约占

16%。与此同时，行业长期存在的

短板也格外突出，自主培育品种

匮乏，中国大陆兰花产业始终缺

少核心竞争力。

“偌大的中国大陆兰花市场，

长期没有自己的核心种源，这是行

业短板，也是我们的机会。”兼具情

怀与市场视野的陈十三，果断将创

业重心转向兰花领域，精准锚定自

主育种这一全新赛道。他立志打破

大陆兰花产业的种源困局，攻坚品

种创新，倾力打造拥有独立自主知

识产权的兰花品种，正式开启兰花

育种的深耕之路。

潜心深耕数年

用匠心培育兰花品种

兰花育种周期漫长、技术门

槛极高。为寻找优质兰花母

本，2019年起，陈十三通过

多方资源与多位中国台湾资

深兰科专家、兰花爱好者取得

联系，精心收集优质母本，积累核

心育种素材。

与此同时，为打破行业信息

壁垒、普及原生兰花文化，2021

年，陈十三在线上公开平台开设

账号，通过分享兰花养护技巧、

原生品种科普等知识型内容，系

统梳理行业碎片化信息。他坦

言：“我做线上科普，能和大家

分享养护知识，也希望把我了

解到的信息带给更多的人，补齐

行业信息短板，让更多人认识了

解兰花。”几年的时间里，陈十三

积累了不少粉丝，线上的互动交

流也进一步增强了他继续前行

的信心。

2022年，陈十三在云南设立

了培育基地，整合多年积累的母

本资源与培育种苗，标准化兰花

培育基地正式落成，实现规模化

批量生产。首批 2万株自主培育

蝴蝶兰投放广州市场，凭借优异

的花型、品相，被资深兰花玩家

抢购一空。2025年，他完成 15

万株种苗的供应，仅用一年时间

稳固广州核心市场，用产品实力

验证了自主育种品种的市场竞

争力。

线上出圈线下扎根

点亮兰花产业新未来

线上出圈、市场站稳的同时，

陈十三始终坚守初心，坚持深耕

线下实体赛道。在他看来，优质的

自主兰花新品需要让消费者看得

见、摸得着、真实感知，才能真正

走进大众市场，带动兰花产业规

范化、可持续发展。

2026年 4月，一次难得的机

缘巧合，让陈十三与上海虹桥花

谷科技生态有限公司董事长徐波

相识。深耕花卉行业多年的徐波，

在深入了解陈十三的育种历程及

清晰的产业化布局后，对其发展

潜力高度认可。双方仅用时一个

月便敲定所有合作细节、达成深

度合作协定。徐波坦言：“兰花产

业的未来，一定属于拥有自主种

源、独立知识产权的本土化育种

团队，陈十三的技术沉淀和创业

初心，在行业内十分稀缺。”徐波

主动为陈十三倾斜场地、客流、行

业渠道等优质资源，全力助力其

扎根上海、深耕长三角核心市场，

推动本土育种兰花走向更广阔的

舞台。

历经几年的潜心深耕，目前

陈十三已手握 80个自主培育兰

花品种，每年可迭代培育数十个

新品种，彻底摆脱对外来种源的

依赖。为维护行业良性发展，他将

所售的 1.7寸杯实生苗限价到 30

元，打破了大众眼中兰花“价高小

众、可望不可及”的固有标签。据

悉，2027年春季，将有 20万株开

花株、40万株兰花集中亮相上海

虹桥花谷，持续填补中国大陆高

端兰花市场空白。

从医药科创人到新时代新农

人，陈十三以跨界思维破局，以匠

心科研育种，以初心深耕产业，在

小众新赛道上闯出大天地，用自主

知识产权擦亮本土兰花名片，为乡

村特色产业、特色花卉育种行业注

入了鲜活力量。

线线线上上上科科科普普普出出出圈圈圈 线线线下下下扎扎扎根根根实实实体体体
从医药科创跨界兰花育种 陈十三手握80个自主品种扎根华新虹桥花谷

华新城市展厅暑期推出亲子探展活动
每场招募25组家庭 跟随小小讲解员读懂家乡


