
华新镇的文体热潮正悄然蔓延，社区趣味

球赛的欢声笑语此起彼伏，文体中心的乒乓球

赛火热正酣，一幕幕生动的场景，正是华新镇

深耕基层文体服务、丰富群众精神文化生活的

真实写照。

华新镇以群众需求为导向，倾力打造了

“花漾·悦动荟”品牌活动。自推出以来，通过丰

富多样的赛事活动和贴心服务，将健康与欢乐

送到群众家门口，成为华新镇基层文体服务的

亮丽名片。

多元赛事布局 让文体活动触手可及

“花漾·悦动荟”创新构建“中心赛事 +社

区专场”双链条服务模式，让不同年龄、不同兴

趣爱好的居民都能找到属于自己的乐趣。作为

系列活动的核心板块，每月在镇文体中心凤溪

分中心举办一场全镇性活动，面向全镇居民开

放，不限年龄、不分水平，真正实现“全民参

与”。桌上冰壶赛场，选手们凝神布局、精准推

送，屏息凝视间享受竞技的乐趣与智慧；乒乓

球台前，选手们挥拍、接球、扣杀，动作行云流

水，每一次得分都引来现场观众的阵阵喝彩；

棋牌桌上，11组居民搭档默契配合，在限时对

决的紧张氛围中，既展现了牌技，更增进了邻

里间的协作情谊。单场赛事吸引了超80名居

民踊跃参与，让全民健身的热情在赛场之上尽

情燃烧。

为打破场馆限制，“花漾·悦动荟”将社区

专场作为重要抓手，每月定期走进不同社区，

把欢乐与健康送到群众“心坎里”。瑞和锦庭

社区作为社区专场的首站，趣味保龄球赛一

经推出便收获了居民的热烈追捧，简易的球

道布置、轻松易懂的规则，让全龄段居民都能

轻松上手，活动现场安排工作人员指导，帮助

居民快速熟悉技巧。居民王阿姨开心地说：

“下楼就能参加活动，和邻居们一起运动起

来，很开心。”

升级服务内容 持续传递邻里温情

为更好地满足居民日益增长的文体需

求，“花漾·悦动荟”不断优化升级活动内容与

形式，推出更多贴合群众生活的活动项目。后

续，将逐步新增桌球、五子棋、踢毽子等群

众喜闻乐见的项目，为居民提供更多选择。

5月，“花漾·悦动荟”进行趣味飞镖活动，考验

参与者的专注力与手眼协调能力；走进金瑞

苑社区组织套圈比赛，为居民们重拾愉快的

童年回忆。

从中心赛事到社区专场，从传统项目到创

新玩法，华新镇“花漾·悦动荟”始终秉持“接地

气、暖民心”的服务理念。每场活动的落地，都

是对辖区居民文体需求的精准把握，以及对活

动内容的用心打磨。

未来，“花漾·悦动荟”也将持续拓展活动

覆盖范围、丰富活动品类，让这一系列活动真

正扎根民心，成为华新镇居民认可的幸福标

识，为基层社区的和谐发展注入持久活力。
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“花漾·悦动荟”推出中心赛事与社区专场双链条
将文体活动送到居民家门口

联华超市凤起汇店开业
近5000平方米空间，设堂食区，会员日全场8.5折

好消息！华新又新增一家超市，近

5000平方米的超大空间里通道宽敞、分区

清晰，蔬菜水果产地直送、新鲜度高、价格

便宜。下班不想做饭还可以顺手捎回家一

份热乎熟食或者直接在堂食区歇脚用餐，

周末、节假日的日均客流超万人次，会员日

还有重磅折扣福利。

联华超市凤起汇店位于凤起汇商场二

楼。近5000平方米的空间里，区域划分清

晰、布局科学合理，涵盖蔬果类、肉类、酒水

饮料、联华优选、休闲零食、清洁洗护、冷冻

冷藏、家居百货等品类，更贴心设置了堂食

区和休息区，兼顾购物与休闲需求。

“我们把通道的宽度设置在 3~4米，

希望能给顾客带来舒适的消费体验，不用

面临人挤人的窘迫，推着购物车也能轻松

通行。”联华超市凤起汇店负责人王必云向

记者介绍。为精准匹配当下消费需求，门店

大胆精简 SKU数量，从传统同面积卖场的

2万个精简至 1万个左右，聚焦热门、实用

商品，避免冗余，让市民购物时无需在繁杂

商品中挑选，更省时高效。其中，生鲜占比

50%、现加工占比 25%、标品占比 25%，这

样的布局既贴合当下“餐超一体化”的行业

发展趋势，也满足了市民注重新鲜、追求便

捷的日常消费需求。

店内最具烟火气的，当数现加工区域。

这里烘焙、小菜、特色小吃、熟食、面点等应

有尽有，师傅们在透明柜台后现做现售，每

一份食物都带着刚出炉的新鲜与香气。不

少市民驻足挑选，沉浸式感受逛购的乐趣，

俨然把这里当成了家门口的“超级厨房”。

在生鲜品质与性价比上，门店也有着明

确的供应链保障。蔬果类直接对接全国农产

品合作社，省去中间流通环节，实现源头定

价，不仅性价比突出，更做到品质可控、溯源

可查；肉类则直接与中粮、双汇等

知名品牌经销商合作，

全程冷链物流配送，加上陈列硬件的加持，

全方位保障商品的新鲜度。

这份用心，为门店赢得了超高人气。据

统计，工作日期间，门店客流稳定在 5000

到 6000人，到了周末及节假日，日均客流

可以达到12000人左右。

此外，门店每天都会迎来三波明显的

客流高峰，第一波高峰在早上九时至十时，

以中老年群体为主；下午四五时，下班族和

学生家长会陆续到店选购；晚上八九时迎

来了日清折扣高峰。王必云介绍：“我们借

鉴胖东来模式，每日晚间对现加工区域的

商品打 5~6折促销，剩余商品由超市员工

内销，仍未售罄的商品直接处理，绝不留到

第二天售卖。”

家住坚强中心村的宝妈张艳，自超市开

业后便成了这里的常客：“前段时间

知道这里开了新的超

市，没想到体验特别好，超市里面挺宽敞的，

而且也很凉快，蔬菜、水果都挺新鲜的，价格

也实惠，夏天估计每天都会来这逛逛。”

据悉，为进一步回馈市民，门店推出了

无门槛会员服务，顾客到店即可免费办理。

开业仅半个月，会员数已达8000多人，且

仍以日均新增超 100名的速度持续增长。

会员权益更是诚意满满，每月 8日为会员

日，所有生鲜产品统一打 8.5折；每月 18

日为超级会员日，除名烟名酒外，全场商品

均享受8.5折优惠。


